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Datagroup kauft PC-Feuerwehr

Vertriebsplattform fiir »DATAflatX«

Der schwiibische IT-Dienstleister
Datagroup iibernimmt die|
Franchise-Kette PC-Feuerwehr.
Die deutschlandweit vertretenen
Franchise-Partner machte Data-
group vor allem als neuen Ver-
triebsk I fiir die eig Cloud-
Losung »DATAflatX« nutzen.

ulrike.wendel@crn.de
Der IT-Dienstleister Datagroup
ibernimmt zum 1. Januar die
PC-Feuerwehr Franchise & In-
teractive Media GmbH. Das
Hamburger Unternehmen, das
im Markt als PC-Feuerwehr be-
kannt ist, betreibt nach eigenen
Angaben das dlteste IT-Franchi-
sesystem Deutschlands fiir Vor-
Ort-IT-Dienstleistungen.

Durch die Ubernahme méch-
te Datagroup vor allem den
Vertrieb des cloud-basieren-
den Produkts »DATAflatX« in
Deutschland vorantreib]en. Uber

das etablierte Franchisesystem

von PC-Feuerwehr mochte der
Dienstleister aus dem schwé-
bischen Pliezhausen in den
Flichenvertrieb fiir sein selbst
entwickeltes Cloud-Produkt ein-
steigen. Die Zielgruppe fiir DA-
TAflatX deckt sich mit kleinen
und mittelstindischen  Un-
ternehmen mit fiinf bis 50 IT-Ar-
beitspldtzen mit den Kernmark-
in denen die Franchise-
Nehmer von PC-Feuerwehr
agieren. Durch die Ubernahme
erhilt Datagroup nach eigenen
Angaben Zugang zu rund 4.000
Entscheidern in kleinen und
mittleren Unternehmen. Darin
sieht der Dienstleister eine idea-
le Basis, um ein standardisiertes
Cloud-Produkt an die Endkun-
den vertreiben zu konnen.

Die PC-Feuerwehr wurde 1996
gegriindet und hat sich seit-
her zu einem deutschlandweit
flichendeckend aufgestellten
IT-Franchisesystem entwickelt.
Das Unternehmen ist mit 30
Franchise-Partnern bundes-
weit fast 40 Mal vor Ort vertre-
ten. Der Pionier im Markt fir

ten,

PC-Notdienste bietet
IT-Dienstleistungen
rund um Computer,
Internet und Telefon
an. Das Angebot um-
fasst Losungen fiir alle
IT-Fragestellungen,
kompetente Beratung
und Service aus einer
Hand, Erreichbarkeit
rund um die Uhr und
Vor-Ort-Betreuung.

»Die PC-Feuerwehr passt her-
vorragend zu Datagroupg, erléu-
tert CEO Max Schaber. »DATA-
flatX bietet kleineren und mit-
telstindischen = Unternehmen
volistindige IT-Arbeitsplitze im
Full Service aus der Cloud. Und
das zum monatlichen Festpreis.
Der Vertrieb iiber Franchise-
Partner ist fir die DATAflatX
der ideale Vertriebskanal, weil
hierbei eine optimale Skalier-
barkeit gewdhrleistet ist. Kurz
gesagt: Je mehr Franchise-Neh-
mer, desto mehr Fliche und
mehr Endkunden koénnen er-
reicht werden.«

Die schwibische Datagroup
hat in jlingster Zeit bereits meh-

rere Systemhduser
Ubernommen. Im
vergangenen Jahr
hat Datagroup etwa
BGS und ptecs ge-
kauft und sich da-
mit starker in Rich-
tung hoherwertige
Dienstleistungen
entwickelt. Fiir Auf-
sehen sorgte vor al-
lem 2009 die Uber-
nahme der beiden TDMi-Toch-
ter Arxes und Arxes Business
Services von der insolventen
Muttergesellschaft TDMi. Beide
wurden im vergangenen Jahr in
Datagroup umbenannt. ®

»Die PC-Feuerwehr
passt hervorragend zu
Datagroup.«

Max Schaber,
CEQ bei Datagroup
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